Элитный клуб

Евразия 2010 – поездка в Турцию

Цель промоушена: Мотивировать дистрибьюторов рынка 4Life Евразии возможностью стать членом Элитного клуба и нацелить их на более активное построении бизнеса.

Члены Элитного клуба должны ежемесячно квалифицироваться в течение 9 месяцев. 

Победителями промоушена могут стать как новички, так и дистрибьюторы со стажем.  Критериями для оценки результатов соревнования станут 2 показателя: рост общего объема организации и процентный рост организации. 

Сроки проведения: Бонусные периоды с августа 2009 г. по январь 2010 г. (6 месяцев)

К сведению

· Наивысший достигнутый ранг определяется соответственно данным системы 4Life, которая отслеживает ранги по расчетам программы Life Rewards. 

· Точкой отсчета организационного объема является организационный объем за июль 2009г.

· Призы не могут передаваться другим людям. Если победитель по какой-либо причине не может посетить мероприятие, приз передается дистрибьютору, который следует за победителем в списке результатов. Исключений быть не может.

· Дистрибьютор должен быть активным и соответсвовать всем требованиям  Политики компании.

· Дистрибьютор должен входить в состав Элитного клуба Евразии.

· Дистрибьютору необходимо ежемесячно выкупать не менее 100 LP в период проведения промоушена и в течение всего периода до поездки в Турцию в 2010 г.


Условия промоушена

1. Процентный рост организационного объема

· Дистрибьютор должен обладать рангом квалифицированного Даймонда или выше, чтобы принимать участие в промоушене.

· Организационный объем должен увеличиться на не менее чем на 3000 LP за период проведения промоушена (август 2009 –январь 2010г.)

· Организационный объем дистрибьютора не может опуститься ниже среднего  уровня за период май- июль 2009г. 

· Напр., если ваш организационный объем составил 5000 LP в мае 2009г., 6000 LP в июне 2009г. и 7000 LP в июле 2009г.,необходимо поддерживать организационный объем не менее 6000 LP (среднее арифметическое за 3 месяца) в течение квалификационного периода.

· Во время промоушена необходимо достигнуть наивысшего ранга, который имелся в период с января по июль 2009г. 

· Напр., если вы были Президент Даймондом в феврале 2009г., в период данного промоушена необходимо достигнуть как минимум этого же ранга. 

· Если вы новый дистрибьютор, необходимо достигнуть ранга Даймонд или выше.

· Необходимо вырастить в организации на первых 3 уровнях 1 дополнительного квалифицированного Даймонда (с 3000 LP).

2. Рост общего организационного объема.

· Необходимо достигнуть по крайней мере ранга Даймонд или выше, чтобы иметь право принимать участие в промоушене.

· Организационный объем должен увеличиться на не менее чем на 3000 LP за период проведения промоушена (август 2009 –январь 2010 г.)

· Организационный объем дистрибьютора не может опуститься ниже среднего уровня за период май-июль 2009г. 

· Напр., если ваш организационный объем составил 5000 LP в мае 2009г., 6000 LP в июне 2009г. и 7000 LP в июле 2009г.,необходимо поддерживать организационный объем не менее 6000 LP (среднее арифметическое за 3 месяца) в течение квалификационного периода.

· Во время промоушена необходимо достигнуть наивысшего ранга, который имелся в период с января по июль 2009г. 

· Напр., если вы были Президент Даймондом в феврале 2009г., в период данного промоушена необходимо достигнуть как минимум этого же ранга. 

· Если вы новый дистрибьютор, необходимо достигнуть ранга Даймонд или выше.

· Необходимо вырастить в организации на первых 3 уровнях 1 дополнительного квалифицированного Даймонда (с 3000 LP).

Уровни призов

1. Процентный рост организационного объема

· Всем существующим дистрибьюторам, которые имеют право принимать участие в промоушене и квалифицируются по всем вышеуказанным параметрам, будут присвоены места в соответствии с процентом роста организационного объема.

· Первые 15 дистрибьюторов из этого списка получат кредит в размере  $1000 в счет оплаты поездки в Турцию.

2. Рост общего объема организации

· Всем новым дистрибьюторам, которые квалифицируются по всем вышеуказанным параметрам, будут присвоены места в соответствии с процентом роста организационного объема.

· Первые 30 дистрибьюторов из этого списка получат кредит в размере  $500 в счет оплаты поездки в Турцию.

